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A folyamat 

➔ Sikeres regisztráció, adatok feltöltése 
➔ Kompetencia mérés - online - 25 kérdés
➔ Személyes elbeszélgetés: vállalkozói ötleted részletes 

bemutatása
➔ 90 órás online képzés + 6 óra tanácsadás
➔ Üzleti terv jóváhagyása



Az üzleti terv



A vállalkozói készségek

➔ üzleti ismeretek
➔ mély szaktudás
➔ stratégiai gondolkodás
➔ motiváció
➔ gyakorlatiasság
➔ gyors tanulás
➔ döntéshozatal
➔ rugalmasság
➔ fókuszálás
➔ kreatív problémamegoldás
➔ pénzügyi ismeretek



A vállalkozásom

➔ A vállalkozások 60 %-a nem éli meg az 5. szülinapját.

A 2 fő buktató:
➔ A legnagyobb ötletről is kiderülhet, hogy a vásárlókat 

annyira nem hozza lázba, mint téged… - 
konkurenciaelemzés

➔ Hiába jó az ötlet, hiába lenne nagy az igény, ha nem jó a 
megvalósítás (nincs marketing, gyenge a kivitelezés, 
rossz az ügyfélszolgálat stb.) a várt sikerek elmaradnak 
- tervezés, támogató közeg



A vállalkozásom

➔ Mi a célom a vállalkozással?

◆ Legyenek pontos leírt céljaid! Azt írd le, hogy 
milyen életmódot szeretnél folytatni, milyen 
lenne egy ideális napod, hogyan szeretnél 
pihenni, mennyi időt szeretnél a családdal 
tölteni, milyen nagyobb beruházásokat 
szeretnél (új kocsit, új házat venni), amik 
segítenek a céljaid elérésében. Hagyd magad 
szabadon álmodozni és a terveidet írd is le!



A vállalkozásom

➔ Mi a vállalkozás célja? 
Misszió/küldetés – miért vagyunk? 
Vízió – hová szeretnénk eljutni?

➔ Mik a vállalkozásom alapértékei?

➔ Milyen az ideális ügyfelem? Ki a célcsoportom?

➔ Mikre van szükségem ahhoz, hogy elindulhasson a vállalkozásom?



A vállalkozási formám: EV, Bt, Kft

➔ Milyen bevételre számítasz?
➔ Egyedül, vagy többen vállalkoznátok?
➔ Mennyire stabil, folyamatos a 

tevékenység?
➔ Rendelkezésre áll induló tőke?
➔ Kiknek fogsz számlázni? Milyen 

országokba fogsz számlázni?
➔ Mi lesz a tevékenységi köröd?



A vállalkozásom - SWOT analízise

➔ SWOT 
◆ Strengths - Erősségek
◆ Weaknesses - Gyengeségek
◆ Opportunities - Lehetőségek
◆ Threats - Veszélyek

➔ Célja, egy vállalkozás helyzetének 
meghatározása. Az elemzés révén a 
cég vagy egy  termék életképességét 
tudjuk meghatározni.

➔ Nem konkurenciaelemzésre szolgál



A vállalkozásom - és a konkurencia
➔ Kik a versenytársaim? - min. 3 ( pl. Google kulcsszó keresés, célcsoport 

megkérdezése)
➔ Milyen termékei/szolgáltatásai vannak?
➔ Milyen áron ad el?
➔ Hogyan lehet nála vásárolni/szolgáltatás igénybe venni? Mi a folyamata?
➔ Milyen plusz szolgáltatást/terméket ajánl fel a vásárláshoz, szolgáltatás 

igénybevételéhez?
➔ Hogyan kommunikál az ügyfelekkel? Milyen felületeket használ (FB, Instagram, 

TikTok, Youtube, hírlevél, Google ads, szórólap stb.)?
➔ Milyen az arculata, a megjelenése a versenytársadnak?
➔ Véleményed szerint mit csinál jól, amiből te is tanulhatsz?
➔  Te miben vagy jobb nála?



A vállalkozásom - és a konkurencia

➔ Eszközök, amiket használhatsz hozzá: 
◆ Similarweb: Megtudhatod például, hogy egy weboldal mekkora forgalmat 

bonyolít le, illetve hogy téged, illetve konkurenseidet az organikus találatok 
között hányadikként jelenít meg a Google.

https://www.similarweb.com/


A vállalkozásom - és a konkurencia

➔ Eszközök, amiket használhatsz hozzá: 
◆ Facebook Ad Library: a konkurenseidnél futó hirdetések
◆



Jól jönne:
● folyamatosan egy támogató közösség
● szakértők, akiktől kérdezhetsz
● tudásanyagok, amivel a vállalkozói készségeid 

folyamatosan fejlődhetnek
● x-sell termék kedvezmények?

www.penzugyimentorok.hu/klub


